
～脱価格競争！売れるネットショップを作る方法！～ 

売上UP〝最強″のWEB戦略セミナー  

eコマース担当者・小企業事業者必見！ 

スマートフォンの普及により、今やネットショッピングは身近になりました。従来通りの来店だけに頼った集客や、

価格勝負だけでは苦しい経営を強いられるケースが増えています。京都府よろず支援拠点では、皆さまが今す

ぐに活用でき具体的かつ実践的なネットショップ運営ノウハウをゲットできるセミナーを２回連続シリーズで開催

します。ＷＥＢ戦略のスペシャリスト４名を招いて解説していただきますのでこの機会にぜひご活用ください。 

こんな皆様の悩みに答えます！ 

本業は好調だがネットショップは乗り遅れた 
なぜ売れないのかわからない 
広告費が売上げ増加につながらない 

ネットショップの最新販売手法を知りたい 
自社のネットショップのブランド力を高めたい 
「なんとなく売れている」から大ブレイク店にしたい 

今日から実践できる！ネットショップ必勝法 

７月２２日（金）    13:00—17:00 第１回 

ネットショップ運営のノウハウを 数々のコンサルティングを手掛けた高瀬先生に
よりご紹介いただきます。 これからネット通販にチャレンジしたい企業様から売
上が伸び悩む企業様までネット販売の成功に導くチェックポイントと、有効で価値
あるテクニックがゲットできます。 

第１部 

講師：クリックコンサルティング（株） 
    チーフコンサルタント  高瀬 圭代 先生 

13:00—15:00 

大多数の小規模事業者こそネットを活用することで大きく販路を広げることが可
能になります。今回は自社サービスのPRに有効なランディングページ制作のノウ
ハウとSNSを利用した集客のノウハウや無料ツールとアプリの活用法についてよ
ろず支援コーディネーター牧野氏と三輪先生から紹介いただきます。 

地域密着ＩＴスペシャリストが語る集客ノウハウ 15:00—17:00 

講師：京都府よろず支援拠点    コーディネーター  牧野 真也 氏 
    ネクストベイス          代 表         三輪 高弘 先生 

第２部 

主催  京都府よろず支援拠点  (公益財団法人京都産業２１) 

作っただけで終わりじゃない！売上データ徹底分析！ 

お客様の本当に必要とされる商品は、自店舗の売上分析からおのずと見えてき
ます。毎日の売り上げデータを地道に分析することで売上拡大の道筋が自然に
見えてきます。 
ロングテーリングから隠れた売れ筋を見つけて売り上げ拡大のコツを深堀りしま
しょう。ネット通販プロジュースのプロ 石田先生から紹介いただきます。 

８月２６日（金）    13:30—16:00 

講師：（株）ＥＣマーケティング人材育成  代表取締役  石田 麻琴 先生 

                        ｺｰﾃﾞｨﾈｰﾀｰ 石田 、牧野   事務局  小寺、古谷 

                     TEL：075-315-8660 FAX：075-315-9091 E-mail ：okyaku@ki21.jp 

第２回 

参加費無料 

お問合先 

２回連続シリーズ 



会場案内図 

１ 会 場  京都リサーチパーク  
        西地区 4号館２階 ルーム１  
         京都市下京区中堂寺粟田町93 
        JR嵯峨野線 丹波口駅、 
        市バス 京都ﾘｻｰﾁﾊﾟｰｸ前下車 
         ※駐車場がございますが、有料となります。 
               公共交通機関をご利用下さい。 
 
２ 対 象  京都府内の中小企業の方 
        中小企業支援機関の方  
 
３ 定 員  各回とも５０名 
        （定員になり次第、締め切ります） 
 
４ 参加料  無 料 
 

５ 後 援  京都府商工会議所連合会、 京都府商工会連合会 
 

 申込方法： 以下の参加申込書もしくはホームページからお申込ください。定員になり次第締め切ります。 

 ①ＦＡＸによる申込 

  以下の参加申込書ご記入の上、下記番号までお申込ください。ＦＡＸ番号お間違いのないようお願いいたします。 

  参加証は発行しておりません。お送りいただいた参加申込書を、当日、会場受付にてご提示ください。 

 ②ホームページによる申込 

  以下のホームページアドレスから必要事項をご入力の上お申込ください。参加証は発行しておりません。 

  お申込後、確認メールを送付いたします。確認メールをプリントアウトの上、当日、会場受付にてご提示ください。 

ホームページからの申込はコチラから⇒ https://www.ki21.jp/okyaku/yorozu/seminar/20160722.html 

※申込書にいただきました情報については慎重に取り扱いを行います。また、当事業の委託元であります近

畿経済産業局及び当事業の全国本部（（独）中小企業基盤整備機構）と京都府よろず支援拠点（公益財団

法人京都産業２１）で共有するほか目的以外に使用いたしません。 

 企業名   

 資本金   万円 従業員数   名  業種   

参加回数 
いずれか
に○記載 

1,２回目とも参加 1回目のみ参加 ２回目のみ参加 

 連絡先 

 住所 

〒 ー             

    

                

 TEL   （    ）    FAX   （    ）     

 E-ｍail（氏名①に記載の方のみ）     ＠     

 氏名①        氏名②       

京都府よろず支援拠点 WEB戦略ｾﾐﾅｰ参加申込書  FAX 075-315-9091 

申込ご案内 

こちらです 


